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@ oQuEE?

A capacitacdo em comeércio exterior visa assessorar individualmente
empresas do Programa Texbrasil na gestéo de processos de comércio

exterior, incluindo conhecimentos teéricos e praticos.

Os modulos consistem em orientar para o uso de ferramentas
estratégicas no processo exportador, operacionalizar negocios
internacionais e capacitar o comercial, totalizando 20 horas de

atendimento.

@ rARA QUEM?

Todas as empresas do Programa Texbrasil em fase inicial de

exportacdo (néo exportadoras e exportadoras iniciantes).



POR QUE A MINHA EMPRESA DEVE PARTICIPAR?

Para exportar, & preciso entender como
funciona o processo, desde técnicas de
modalidades de pagamentos e tradmites

aduaneiros, até investimentos necessdrios.

Esses conhecimentos s@o essenciais para o
processo de exportacdo e garantem a

competitividade no mercado internacional.




CONTEUDO

@ INTRODUCAO

CAPACITAGAO
TEORICA

@ PLANODEACGAO

MENTORIA




Diagndstico e avaliacdo prévia da empresa:

\7

Estrutura
- Perfil do representante que participard da

consultoria

\7

Questiondario de diagnodstico

\7

Avaliagdo do site

\Z

Catdlogos, lookbook e tabela de pregos (em
real) informagées de enquadramento

contabil




CAPACITAGAO
TEORICA

\Z

\Z

posicionamento

Porque exportar

Modalidades de pagamento usuais do
segmento

Formagdo de prego e isengdes

tributarias

V

2

V

V

2
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Regimes aduaneiros especiais
Tradmites aduaneiros de exportacdo
Documentos necessarios na
exportacdo

Infracdes e penalidades

Acordos comerciais

Estudo de mercado e andlise de
dados

Orientacdo sobre como definir seus
mercados alvo e estratégias de

vendas



CAPACITAGAO
TEORICA

- Orientacdo sobre como definir seus
mercados alvo e estratégias de
vendas

- Formas de captacgdo de clientes,
fornecedores e oportunidades de

negocios

\Z
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Calenddrio de feiras e servigcos que o
Texbrasil

Material basico necessario para iniciar a
internacionalizagcdo da marca
Mostrudrio

Participagdo em eventos internacionais
Diferenca entre o agente e o distribuidor
Registro Internacional de Marcas
Periodo de vendas/colegées e entrega
Adequacdo técnica do produto

Investimentos necessadrios



= Tabulagéo, andlise dos dados e elaboracgéo de
plano de agdes com indicagdes de fontes de
pesquisa, em até cinco dias apds a realizacdo

da consultoria;

- Readlizagdo do plano proposto em até 30 dias.

Neste periodo, as dividas devem ser sanadas
diretamente com o consultor, durante a

mentoria.




= Auxilio na aplicagé@o do contetdo tedrico
aprendido nos moédulos 1, 2 e 3, assim como
na elaboracdo do planejamento, do plano de
acdo, preparativos para a conquista de

clientes estrangeiros

- Avaliagcdo e orientacdo do empresario em
relacdo aos ajustes necessarios até que seja
possivel fazer a validacdo final. Esta validacdo
deve ser feita em até sete dias apods a data da

entrega do Plano pela empresa



INVESTIMENTO

O custo total de 20 horas de Capacitacdo é de
R$ 698*

Formas de pagamento:
- A vista no ato da inscrig@o ou

= Em duas vezes: 1° pagamento a vista, e 50% restantes apos 30 dias.

*Este investimento refere-se a somente 35% do valor total do custo da

consultoria. Os outros 65% s@o investidos pelo Programa Texbrasil.




INFORMACOES IMPORTANTES

e Prazo previsto para a realizagéo de cada
consultoria: 20 horas de capacitagdo, dentro
de até 45 dias;

e Os atendimentos poderdo ser realizados de
forma online e/ou presencial. Caso presencial,
poderad ser realizada na sede da ABIT. Todos 0s
custos com locomocgdo, tanto da marca como
do consultor, devem ser arcados por cada um
deles. A ABIT ndo se responsabilizara por tais

despesas.




SE INTERESSOU? | | =

Entre em contato com
Jaqueline Arruda pelo telefone

(11) 3823.6173 ou pelo e-maiil
jaqueline@abit.org.br

Promocado

MINISTERIO DO GOVERNO FEDERAL
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