PROGRAMA DE INTERNACIONALIZACAO

DA INDUSTRIA TEXTIL E DE MODA BRASILEIRA




individualmente empresas do Programa Texbre

gestdao de processos basicos de comércio exterior,

incluindo conhecimentos tedricos e praticos.

Os mddulos criados consistem em orientar para o uso de
ferramentas estratégicas no processo exportador,
operacionalizar negdcios internacionais e capacitar o

comercial.

As atividades serao desenvolvidas em etapas, a fim de

diagnosticar, informar, indicar e monitorar um plano de

acao para cada empresa atendida. Os atendimentos sao
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Etapas da Capacitacao

A capacitacao sera dividida em 4 etapas
totalizando até 20 horas de atendimento.

e As 20 horas incluem o tempo de preparacao e correcao das tarefas pela consultoria e as

horas de preenchimento e resolucao das tarefas pela marca participante.




1.INTRODUCAO

DURACAO DE ATE 2 HORAS




1. INTRODUCAO

@ DURACAO DE ATE 2 HORAS

» Questionario de diagnéstico;

 Avaliacao prévia da empresa:

Estrutura,
Perfil do representante
Questionario de diagnodstico

Site

Catalogos
Lookbook
Tabela de precos (em real)

Informacgoes de enquadramento contabil etc.

« Agendamento das datas de atendimento.



2. CAPACITACAO
TEORICA

DURACAO DE ATE 6 HORAS




2. CAPACITACAO TEORICA

@ DURACAO DE ATE 6 HORAS

Esta etapa consiste na capacitacao tedrica das mais

relevantes praticas e ferramentas de Comércio Exterior:

* Porque exportar?
Praticas comerciais (direta e indireta) e prés e

contras de cada uma delas

Técnicas de negociacao internacional e a influéncia

da cultura local nos negécios

O papel das trading companies e das comerciais

exportadoras

Formas de envio das mercadorias (aéreo, terrestre,

maritimo, Exporta Facil, Courrier, etc)




¢’ CAPACITACAO TEORICA

- Modalidades de pagamento usuais do segmento:

Comissao de agentes,

Aspectos cambiais e de transferéncias bancarias,

Modalidades de financiamento,

Classificacao dos produtos - NCM (Nomenclatura Comum do Mercosul),

Incoterms (FOB, CIF, FCA e etc) e implicacdes na formacao de preco.

- Formacao de preco e isencdes tributarias; . Documentos necessarios na exportacao;

" Regimes aduaneiros especiais; - : : -
9 P ' . Infracoes e penalidades existentes nos processos de exportacao;

. Tramites aduaneiros de exportacao: ... ..
P G » Principais acordos comerciais;

RADAR, « Estudo de mercado:

Siscomex. -
Analise de dados,

Indicacao de fontes de pesquisa,

Como usar o Portal de Inteligéncia do Texbrasil.

- Como definir seus mercados alvo e diferenciacao entre mercados

internacionais;

* Formas de captacao de clientes, fornecedores e oportunidades de

negocios no exterior;



Calendario de feiras e servicos que auxiliam na internacionalizacao;
Material basico necessario (site bilingue, lookbook e worklist);
Mostruario:

Perfil do produto

NuUmero de pecas

Como fazer o envio ou venda para clientes/feiras/eventos

Documentacao necessaria para a remessa

Participacao em eventos internacionais:
Materiais de apoio

Taldao de pedidos
Abordagem aos compradores
Como receber criticas sobre a colecao

Acoes pos feira

Diferenca entre o agente e o distribuidor, o papel de cada um, contrato de
representacao, comissao;

Registro Internacional de Marcas;

Periodo de vendas/colecoes e entrega dos produtos no mercado internacional;
Adequacao técnica do produto;

Investimentos necessarios para a internacionalizacao;

Elaboracao de um orcamento e planejamento basico.
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ACAO

DURACAO DE ATE 4 HORAS




3. PLANO DE ACAO

(0)) DURACAO DE ATE 4 HORAS

. Tabulacao, analise dos dados e elaboracao de plano de acdes com
indicacoes de fontes de pesquisa, em até cinco dias apds a

realizacao da capacitacao tedrica;

Apresentacao do plano de acao para cada empresa atendida, bem

como orientacao sobre como implementar as agdes sugeridas;

O empresario deve entao realizar o plano proposto em até 30 dias a

partir do momento que o recebe. Neste periodo, as duvidas devem

ser sanadas diretamente com o consultor, durante a mentoria.




4. MENTORIA

DURACAO DE ATE 8 HORAS




4. MENTORIA

() DURACAO DE ATE 8 HORAS

- No programa de mentoria a proposta é destinar tempo para que o
consultor possa auxiliar as empresas na aplicacdo do conteudo
tedrico aprendido nos moédulos 1, 2 e 3, assim como na elaboracao
do planejamento, do plano de acao, preparativos para a conquista de
clientes estrangeiros.

» O consultor deve receber da empresa as acoes realizadas até a data
estipulada na etapa 3, em sequida avaliar cada uma delas e orientar o
empresario a fazer os ajustes necessarios até que seja possivel fazer
a validacao final. Esta validacao deve ser feita em até sete dias apos
a data da entrega do plano pela empresa;

. Como fechamento, o consultor devera finalizar e entregar o relatério
técnico de progresso e evolucao da empresa atendida, tanto para a

Abit como para a empresa.




VALORES

INVESTIMENT

POR EMPRESA

2x de R$ 750,00

TOTAL RS 1.500,00
Valor cobrado pela consultoria de

20 horas, ja com desconto dado
pelo Texbrasil




ATENCAO

IMPORTANTE

Prazo previsto para a realizacao de cada consultoria

20 horas de capacitacio, em até 45 dias.'

Formas de pagamento

Pagamento do valor total no ato da inscricao pela marca a ABIT

ou

Pagamento parcelado em 2 vezes, sendo o 1°
pagamento a vista e os 50% restantes apés 30 dias.’

1 Como fechamento, a empresa deverd assinar e entregar o relatério de participacdo elaborado pelo

consultor. A empresa ficard com uma cépia do relatério técnico assinado e outra sera compartilhada com
a Abit.

2 No caso de parcelamento do pagamento, as duas parcelas precisam estar quitadas antes do inicio dos
encontros da capacitagao.




CONTATO

A solicitacao de apoio devera ser encaminhada para
Jaqueline Arruda ou Gabriela Furlan pelos e-mails

jaqueline@abit.org.br e gabriela.furlan@abit.org.br.

Duvidas/esclarecimentos também poderao ser tiradas pelo
telefone (11) 93901-9153.

FPromowvido por:

apexBrasil® et
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